
         

 Koolituste korraldamist rahastab Euroopa Sotsiaalfond. 

KOOLITUS:  

EKSPORDIPLAAN: PLANEERIMISEST FINANTSEERIMISENI 

1.koolituspäev 

  9.45 – 10.00  Registreerumine 

10.00 – 10.45 Sissejuhatus.   

10.45 – 11.30 Ekspordiplaani roll ja nõuded ekspordiplaanile. 

11.30 – 11.45 Kohvipaus 

11.45 – 13.15 Ekspordiplaani struktuur. 

13.15 – 14.00  Lõuna 

14.00 – 15.30 Turu analüüs.  

15.30 – 15.45 Kohvipaus 

15.45 – 17.15 Turu analüüs jätkub. 

KODUNE ÜLESANNE  

 

2.koolituspäev 

Võta kaasa:  laptop! 

  9.45 – 10.00 Registreerumine 

10.00 – 11.30 Turu analüüsi kokkuvõtted.  

11.30 – 11.45 Kohvipaus 

11.45 – 13.15 Turu analüüsi kokkuvõtted jätkub.     

13.15 – 14.00 Lõunapaus 

14.00 – 15.30 Tarneahela finantseerimine.  Finantsplaneerimine. 

15.30 – 15.40 Kohvipaus 

15.40 – 16.15 Finantsplaneerimine.   

16.15 – 17.15 Kuidas pöörata riskid võimalusteks. 

KODUNE ÜLESANNE  

 

3.koolituspäev 

  9.45 – 10.00 Registreerumine 

10.00 – 11.30 Ekspordiplaani realistlikkuse hindamine.  

11.30 – 11.45 Kohvipaus 

11.45 – 13.15 Ekspordiplaani realistlikkuse hindamine jätkub.   

13.15 – 14.00 Lõunapaus 

14.00 – 15.30 Ekspordiplaani rakendamine praktikas.     

15.30 – 15.45 Kohvipaus 

15.45 – 17.15 Ekspordiplaani realistlikkuse hindamine jätkub.   

 
3päevase koolituse koolitajad: 

Jaan Järv,  Marketingi Instituudi partner-koolitaja 
  Tarmo Täht,  Marketingi Instituudi partner-koolitaja,  

Christiansen Consulting OÜ vanem-juhtimiskonsultant,  
  Priit Lopsik,  Swedbanki väikeettevõtete valdkonnajuht 

Marjan Savtshenko, Swedbanki suurkliendihaldur 

 
Praktilist kogemust jagavad: 

Eero Kotli,  EA Reng AS turundus-ja müügidirektor 

Mehis Täpp,  AS Liliina juhataja 

Mariko Rukholm, KredEx juhatuse liige 


